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it einem durchschmittlichen
Rohertrag von 26 Prozent
12713} st der Teile-
bereich eine der wichtigsten Rendite-
quellen im Autohaus. Inzwischen haben
viele Hiandler erkannt, dass sich das Internet

fsrele 5

hervorragend als Vertrichskanal fir den
Bereich von Teilen und Zubehdr eignet. Das
gl nicht nur fiir den Ein- und Verkauf von
Neuteilen, sondern auch fir daraus resul-
tierende Serviceleistungen und den Absatz
von Lageriberbestanden. Die grofen Fahr-
zeughdrsen und spezielle Teilebérsen haben
neue Geschiftsmodelle entwickelt, um den
Hande! ber seinen Aktivitaten #u anterstin-
und natiirlich newe Geschifisfelder zu
erschlieBen.
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AutoScout24

Seit der Enfithrung des Markiplatzes . Teile
& Zubehor vor drei Jahren hat sich die Zahl
der emmgestelen Arikel mehr als verdoppelr,
so dass AutoScout2d mit akwell rund
S00.000 eingestellten Teilen einer der grib-
ten unabhingigen Teile- und Zubehir-
markiplitze im Internet ist. Die Planform
funktioniert dabei wie ein Kleinanzeigen-
markrplate fr povate und gewerbliche Kun-
den. Prvatanzeigen sind kostenlos, wihrend
Grewerbliche cine Gebiihr zahlen.

Ads Zielgruppe it AutoScou 24 sowohl
Hamdler als auch Privatpersonen an, wobei
vor allem Semi-Professionelle den Teile-
uned Zubehidrmarkt regelmilig nutzen,
Princzaipiel] richiet sich das Angebot, das 2u
S0 Prozent von gewerblichen Anbictern
stammt, an jeden Awointeressenten. Gehan-

delt werden sechs Hauptkategorien: Ersate-
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teile, HifvTelefon/Mavigation, Reifen & Fel-
gen, Tuning, Chemie/Pllegemittel Werkeeug
sowie sonstiges Zubehor,

Nach internen  Bercchnungen von
AuoScout24 erziclen die teilnehmenden
Hindler im Durchschnitt cinen fiinfstelligen
Umsatz im Monat in diesem Bereich. Gene-
rell arbeitet AutoScout24 mit sdmitlichen Pant-
nermn in der Kiz-Branche und im Teilehandel
ausammen. Neben den Kooperationen im
Autobereich mit akwell 26 Herstellem besteht
cine Zusammenarbeit im Teile- und Zu-
behdrbereich mit Callparts, Renet und DEW.

In den ndchsten Jahren plam AuoScout24
eme Verdopplung des Teileangebots. Da-
riber hinaus =oll der Teile- und Zubehdr-
Markiplatz imernationalisient werden.

eBay Motors

cBay Motors 131 ciner der reichweitenstarks-
e devtschen Awomobil-Markiplitze im
Internel. Laut Nielsen /MNetRatings besuch-
ten allein im Mai 2006 mehr als 5,6 Mio. In-
ternet-Nutzer den Markiplatz, Registrierie
Mitgheder komnen alle Arten von Fahreeu-
gen sowie Teilen und Zubehir handeln. Dic
Verkiuler kinnen hre Artikel sum Fest-
preis adder als Auktion anbicten

Primiire Ziclgruppe von ¢Bay Motors
aul Anbieter-Seite sind der professionelle
Teilehandel, das Autobaws und dic Werkstan.
Auf Seite der Kiufer nuzen neben Tausen-
dlen von Povatkunden auch zunchmend ge-
werhliche Kiufer elBay Motors

[as Angebot im Teile- und Zubehrbe-
reich erstreckt sich iber alle Bereiche des

Kfz-Teilehandels und betrifft auch ge-
brauchte Artikel. Meben Produkien kinnen
seit diesem Jahr auch Kfe-Dienstlcistungen
von Autohiusern und Werkstiitten angebo-
ten werden. Von den 1,7 Millionen aktuell ge-
listeten Artikeln stammen rund 1.4 Millio-
nen von gewerblichen Anbictern, wobei
mehr als 50.000 Verkiufer ibr Waren-
Angebot dber cinen cigenen ¢Bay-Shop
priasentieren. So vertreiben 2. 3. die DC Ver-
trichsorganisation, Vergolst, sowic AT.U
kfz-Services und VerschieiBreparaturen
dber cigene eBay-Shops. New sl em eigenes
Reifen- und Autoservice-Portal {www.auto-
service.chav.de).

Als Schwerpunki der weiteren Entwick-
lung setzt eBay auf den Aushau des Reilen-
handels und der K fz-Dienstleistungen sowic

aul"die Optimicrung der Suchfunktionalitit.

H.O.T.A.5.

HOTAS 15t eme reme B-2-B-Pla-
form, die sich von ciner Uberbestandshirse
#u ciner globalen Teile-Handelsplatform
entwickelt hat. Gehandelt werden haupisiich-
lich mewe Originaleile sowie OEM-Teile,
grundsitzlich kann jedoch alles angeboten
wenden, Der Handel mit schwer gangigen
Teilen macht auch heute noch cinen grobien
Anteil aus. Aktuell sind 2000 K fz-Handler
als Kunden gelistet, Daniber hinaus beste-
hen Kooperationen mit Kio und Mazda,

2005 wurden tiber HOT A S, Teile im
Wert von 6.3 Millionen Ewro gehandelt, wo-
bt ein durchschnittlicher Rabaut von 18,77
Prozent auf den Einkaufspreis erzich wurde,

Ab Seprember wird HAOTALS, als bislang
cinzige Teillebdrse eine Schninstelle wu cBay
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Mercateo gehiirt mit 200 verschiedenen Lic-
feranten und 2.5 Millionen Artikeln zu den
filhrenden Online-Hindlern fiir Geschifis-
kunden im Internet. Das Unternehmen big-
tet seinen Markiplatz seit 2000 auch online
an. 2005 wurde die Kategorie , Fahrzeugieile
& Zubehidr angelegt, auf der iiberwiegend
Meuteile { Ersatz und Verschlei) sowie Zu-
hehisr anpeboten werden, Kunden sind vor
allerm Autobauser, K G-Hindler, Werkstitten
und Tankstellen

Das Geschiiftsmodell von Motoso.de ist
die Vermiitlung von Teilen und Services fir
alle Arten von Krafifahrzeugen. Hier finder
kein Direktkauf statt, sondern zu jeder
Anzeige sind dic Kontaktdaten des Verkiu-
fers hinterlegt, Wihrend private Anbicter ihre
Teile kostenlos einstellen kinnen, #ahlen
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TEILE + ZUBEHOR

Zewe _I{tndm nach ciner kostenlo
o, 7 tigen Testphasc cine Gebiihr,
i !'Ii:il'l]. der angebotenen Teile
bhiingt. Im Prei lten sind zusitzli-
@ Services wie de pfang regionaler
pufirige, Eintrige in der Werkstatisuche
*‘ Sehnittstellen zum Datenimport.
" Motoso.de bietet Neu-, Gebraucht- und
mingteile sowie Zubehdr fiir alle Kfz-
lle und seit kurzem auch die damit
verbundenen Services. Mit dem Mercedes-
Benz Gebrauchtteilecenter (MB GTC) be-
steht eine Kooperation.

Motoso.de steht jedem Kunden als Ver-
kaufsplattform zur Verfligung. Bislang sind
rund 25 Prozent der Inserate von gewerbli-
chen Anbietern geschalier. Das Ziel von
Motoso.de st es, die Zusammenfihreng
von privaten Autofahrern mit den entspre-
chenden Profs aus dem Teile- und Service-
bercich #u forcieren. Dafiir soll der Inter-
netaufirint, stets an den Bedirfnissen der
Werkstitten onentiert,

werden. [E

wellerentwickelt
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